
Zum nächstmöglichen Zeitpunkt suchen wir einen

Wer wir sind:

Was uns ausmacht:

Bei Acandis entwickeln und produzieren wir

Medizintechnik, die Schlaganfälle behan-

delbar macht und so das Leben tausender

Patienten verbessert. Unsere Innovationen

„Made in Germany“ sind in über 60 Ländern

im Einsatz – und jedes einzelne Produkt

kann im entscheidenden Moment Leben

retten.

Bei uns treffen wissenschaftliche Expertise

und technologische Innovation auf ein

inter- nationales, interdisziplinäres Team.

Flache Hierarchien und ein offenes

Arbeitsumfeld geben Ihnen den Raum,

Ideen einzubringen, Verantwortung zu

übernehmen und gemein- sam Großes zu

bewegen.

Sie haben Fragen?

Wir freuen uns auf Ihren Anruf!

Klingt spannend?

Dann senden Sie Ihre Unterlagen an

career@acandis.com

Wir freuen uns auf Ihre Bewerbung!

Melanie Vasca
Personalreferentin

+49 (0) 7231 980 84 277

JETZT BEWERBEN!JETZT BEWERBEN!

JETZT BEWERBEN!

Ihre Aufgaben:

Unsere Anforderungen:

Was wir Ihnen bieten:

Sales Manager (m/w/d)
im Bereich der Interventionellen Radiologie

Bundesweit (z. B. Großraum Berlin, Hamburg, Hannover, Düsseldorf, Köln, Frankfurt, 
München, Leipzig, Nürnberg)

Innovationen, die Leben retten. Verantwortung, die wirklich zählt.

In Ihrem Vertriebsgebiet sind Sie die zentrale Schnittstelle zwischen innovativer

Medizintechnik und klinischen Anwendern. Sie bauen Beziehungen auf, stärken Netzwerke

und sorgen dafür, dass unsere Lösungen dort ankommen, wo sie am meisten bewirken.

• Strategischer Auf- und Ausbau Ihres Kliniknetzwerks

• Kompetente Fallbegleitungen und technische Beratung direkt im OP

• Durchführung von Trainings, Workshops und Anwenderschulungen

• Repräsentation von Acandis auf Kongressen und Fachveranstaltungen

• Umsatz-, Ergebnis- und Entwicklungsverantwortung für Ihr Gebiet

• Enge Zusammenarbeit mit Produktmanagement, Marketing sowie Forschung & 

Entwicklung

• Erfahrung im medizinischen Umfeld oder Motivation, in den Vertrieb einzusteigen

• Erfolgsorientiertes Mindset sowie Begeisterung für Kundenkontakt und 

Beziehungsaufbau

• Souveränes Auftreten und ausgeprägte Kommunikationsfähigkeiten

• Technisches und medizinisches Verständnis oder schnelle Lernbereitschaft

• Hohe Reisebereitschaft, selbstständige Arbeitsweise und Eigeninitiative

• Teamfähigkeit und Anspruch, wirklich etwas zu bewegen

• Attraktives Paket: Grundgehalt, Bonus und ein Firmenwagen zur privaten Nutzung

• Sicheres Umfeld: Deutsches, inhabergeführtes Familienunternehmen, das bereits 

mehrfach ausgezeichnet wurde 

• Karriere und Perspektive: Klare Aufstiegsmöglichkeiten und Entwicklungschancen
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