
Zum nächstmöglichen Zeitpunkt suchen wir einen

Wer wir sind:

Was uns ausmacht:

Bei Acandis entwickeln und produzieren wir
Medizintechnik, die Schlaganfälle behan-
delbar macht und so das Leben tausender
Patienten verbessert. Unsere Innovationen
„Made in Germany“ sind in über 60 Ländern im
Einsatz – und jedes einzelne Produkt kann im
entscheidenden Moment Leben retten.

Bei uns treffen wissenschaftliche Expertise und
technologische Innovation auf ein inter-
nationales, interdisziplinäres Team. Flache
Hierarchien und ein offenes Arbeitsumfeld
geben Ihnen den Raum, Ideen einzubringen,
Verantwortung zu übernehmen und gemein-
sam Großes zu bewegen.

Sie haben Fragen?
Wir freuen uns auf Ihren Anruf!

Klingt spannend?
Dann senden Sie Ihre Unterlagen an
career@acandis.com
Wir freuen uns auf Ihre Bewerbung!

Melanie Vasca
Personalreferentin

+49 (0) 7231 980 84 277

JETZT BEWERBEN!

Ihre Aufgaben:

Unsere Anforderungen:

Was wir Ihnen bieten:

Peripheral Vascular Territory Manager (m/w/d)
Im medizinischen Umfeld (interventionelle (Radiologie / Gefäßchirurgie)

Bundesweit

Unsere Produkte setzen bereits Maßstäbe in der Behandlung intrakranieller Gefäßerkrankungen.
Jetzt gehen wir den nächsten Schritt – und erschließen neue Bereiche der Medizintechnik.
Als Peripheral Vascular Territory Manager im Vertrieb verantworten Sie Ihr Gebiet und sind
zentrale Schnittstelle zu interventionellen Radiologen und Gefäßchirurgen. Sie bauen
Beziehungen auf, entwickeln Ihr Netzwerk weiter und positionieren unsere Technologien
erfolgreich im Markt.
Sie haben Freude daran, neue Märkte zu erschließen und Innovationen „Made in Germany“
voranzubringen? Dann bringen Sie Ihr Vertriebstalent, Ihre Erfahrung und Ihre Kontakte bei uns
ein – und gestalten Sie Ihren Erfolg mit unternehmerischer Freiheit selbst.

• Anwendungsberatung interventionell tätiger Radiologen und Gefäßchirurgen

• Anwendungstraining der Ärzte und Begleitung von klinischen Einsätzen

• Durchführung von Potentialanalysen und strategischen Vertriebsplanungen

• Umfassende Betreuung der Einkaufsabteilungen und Einkaufsgemeinschaften

• Planung und Durchführung von Produkt-Launches

• Abgeschlossene kaufmännische, medizinische oder medizintechnische Ausbildung (z.B. 

MTRA, OTA, MTA, MFA o.ä.)

• Exzellente Kenntnisse in der interventionellen Radiologie und ausgeprägte Erfahrungen 

im Anwendungstraining, bei Fallbegleitungen und bei Produkteinführungen 

• Mehrere Jahre erfolgreicher Track-Rekord in der Entwicklung und Betreuung von KOLs 

der interventionellen Radiologie

• Selbstständige, planerische und strukturierte Arbeitsweise

• Attraktives Paket: Grundgehalt, Bonus und ein Firmenwagen zur privaten Nutzung

• Sicheres Umfeld: Deutsches, inhabergeführtes Familienunternehmen, das bereits 

mehrfach ausgezeichnet wurde

• Karriere und Perspektive: Klare Aufstiegsmöglichkeiten und Entwicklungschance


