
Zum nächstmöglichen Zeitpunkt suchen wir einen

Wer wir sind :

Was uns ausmacht :

Bei Acandis entwickeln und produzieren wir
Medizintechnik, die Schlaganfälle behan -
delbar macht und so das Leben tausender
Patienten verbessert. Unsere Innovationen
„Made in Germany“ sind in über 60 Ländern im
Einsatz – und jedes einzelne Produkt kann im
entscheidenden Moment Leben retten.

Bei uns treffen wissenschaftliche Expertise und
technologische Innovation auf ein inter-
nationales, interdisziplinäres Team. Flache
Hierarchien und ein offenes Arbeitsumfeld
geben Ihnen den Raum, Ideen einzubringen,
Verantwortung zu übernehmen und gemein -
sam Großes zu bewegen .

Sie haben Fragen?
Wir freuen uns auf Ihren Anruf!

Klingt spannend?

Dann senden Sie Ihre Unterlagen an
career@acandis.com
Wir freuen uns auf Ihre Bewerbung!

Melanie Vasca
Personalreferentin

+49 (0) 7231 980 84 277

JETZT BEWERBEN!JETZT BEWERBEN!

JETZT BEWERBEN!

Ihre Aufgaben :

Unsere Anforderungen :

Was wir Ihnen bieten :

Vertriebsleiter Medizintechnik DACH (m/w/d)

vorzugsweise Süddeutschland (z. B. Stuttgart, München, Frankfurt, Nürnberg oder 
Pforzheim)

Innovation in die Kliniken bringen . Wachstum aktiv gestalten .

Sie verstehen es, Menschen zu begeistern, Teams zu führen und komplexe Medizintechnik

erfolgreich im Markt zu positionieren? Dann übernehmen Sie bei Acandis eine Schlüsselrolle

in einem stark wachsenden MedTech-Unternehmen und gestalten Sie mit uns die Zukunft

der neurovaskulären Versorgung im DACH -Raum.

• Verantwortung für alle Vertriebsaktivitäten in der DACH -Region

• Führung und Weiterentwicklung eines ca. 10 -köpfigen Vertriebsteams

• Entwicklung und Umsetzung marktgerechter Vertriebsstrategien

• Ausbau und Pflege von Key Accounts sowie relevanten Netzwerken in Klinik und Einkauf

• Identifikation neuer Markt- und Wachstumspotenziale

• Enge Zusammenarbeit mit Marketing, Produktmanagement und Clinical Support

• Analyse relevanter KPIs und kontinuierliche Optimierung der Vertriebsaktivitäten

• Mehrjährige Vertriebserfahrung im MedTech -Umfeld, idealerweise in der Neuroradiologie 

oder im Bereich endovaskulärer Therapien

• Mehrjährige Führungserfahrung im Klinikvertrieb (z. B. Regional - oder National Sales 

Manager)

• Erfahrung im Aufbau und der Pflege von Netzwerken in komplexen Klinikstrukturen

• Strategisches Denken sowie hohe Umsetzungsstärke im operativen Alltag

• Sicherer Umgang mit CRM -Systemen und vertriebsrelevanten KPIs

• Kommunikations - und Verhandlungsstärke in Deutsch und Englisch

• Eine Schlüsselrolle mit hoher Verantwortung im DACH -Vertrieb

• Viel Gestaltungsspielraum für Strategie, Team und Markt

• Ein innovatives MedTech -Umfeld mit klinischer Relevanz

• Ein wachsendes Unternehmen mit kurzen Entscheidungswegen
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