
Zum nächstmöglichen Zeitpunkt suchen wir drei

Wer wir sind:

Was uns ausmacht:

Bei Acandis entwickeln und produzieren wir
Medizintechnik, die Schlaganfälle behan-
delbar macht und so das Leben tausender
Patienten verbessert. Unsere Innovationen
„Made in Germany“ sind in über 60 Ländern im
Einsatz – und jedes einzelne Produkt kann im
entscheidenden Moment Leben retten.

Bei uns treffen wissenschaftliche Expertise und
technologische Innovation auf ein inter-
nationales, interdisziplinäres Team. Flache
Hierarchien und ein offenes Arbeitsumfeld
geben Ihnen den Raum, Ideen einzubringen,
Verantwortung zu übernehmen und gemein-
sam Großes zu bewegen.

Sie haben Fragen?
Wir freuen uns auf Ihren Anruf!

Maxi Vogelbacher
Personalreferentin

+49 (0) 7231 980 84 137

HIER KLICKEN FÜR IHRE BEWERBUNG!

Ihre Aufgaben:

Unsere Anforderungen:Unsere Anforderungen:

Was wir Ihnen bieten:

Vertriebsmitarbeiter / Sales Manager (m/w/d)
Neurovaskuläre Medizintechnik

Drei Vertriebsgebiete: Deutschland Mitte-West, Nord-West, Ost

Medizin verstehen. Menschen erreichen. Im OP etwas bewegen.
Sie möchten nicht einfach Produkte verkaufen, sondern mit Ihrer Arbeit einen echten Beitrag zur
Patientenversorgung leisten? Sie haben Freude am persönlichen Kontakt, sind gerne unterwegs und
möchten medizinische Anwender mit innovativen Lösungen begeistern? Dann kommen Sie zu Acandis.

Sie sind kompetenter Ansprechpartner für Kliniken und medizinische Anwender und verbinden Vertrieb, 

medizinisches Know-How und technische Beratung:

• Beziehungen, die bleiben: Aufbau und Pflege langfristiger Partnerschaften zu Kliniken und Anwendern

• Nah am Klinikalltag: Kompetente Fallbegleitungen und technische Beratung direkt im OP

• Wissen weitergeben: Durchführung von Trainings, Workshops und Anwenderschulungen

• Präsenz zeigen: Acandis auf Kongressen und Fachveranstaltungen vertreten

• Verantwortung übernehmen: Umsatz-, Ergebnis- und Entwicklungsverantwortung für Ihr Gebiet

• Gemeinsam wachsen: Enge Zusammenarbeit mit Produktmanagement, Marketing sowie Forschung & 

Entwicklung

• Medizin im Hintergrund: Erfahrung aus dem klinischen Umfeld oder bereits im Vertrieb von 

Medizinprodukten

• Technik verstehen: Medizinisches und technisches Verständnis sowie Interesse an innovativen 

Lösungen

• Menschen erreichen: Freude an Beratung, Austausch und nachhaltigem Beziehungsaufbau

• Sicher auftreten: Kommunikationsstärke und ein souveränes Auftreten auf Augenhöhe

• Eigenständig handeln: Initiative, Verantwortungsbewusstsein und eine strukturierte Arbeitsweise

• Unterwegs zu unseren Kunden: Hohe Reisebereitschaft und Freude an persönlichem Kontakt

Verantwortung. Perspektive. Innovation.

• Attraktives Grundgehalt, Bonus, betriebliche Altersvorsorge und Firmenwagen zur privaten Nutzung

• Sicherer Arbeitsplatz in einem erfolgreichen, inhabergeführten Familienunternehmen

• Klare Entwicklungs- und Aufstiegsmöglichkeiten

• Ein innovatives, internationales Umfeld mit viel Gestaltungsspielraum

https://acandis.factorialhr.de/apply/vertriebsmitarbeiter-sales-manager-m-w-d-320406
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